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Per Geico mezzo miliardo
di ordini con gli impianti
per le vetture elettriche

Automotive

Il gruppo lombardo vicino
al raddoppio dei ricavi,
target 2024 a 200 milioni

Luca Orlando

Tesla rappresenta in realta solo
la punta dell’iceberg.

Perché se € vero che il maxi-
impianto di verniciatura com-
missionato dal colosso statu-
nitense a Geico ha fornito al-
I’azienda un assist rilevante,
con oltre 100 milioni di ricavi
aggiuntivi, ¢ in generale il bu-
siness dell’elettrificazione nel-
I’auto arilanciare le prospetti-
ve del gruppo. Che ora, proprio
grazie all’elettrificazione, toc-
ca nuovi record di ordini e
spinge verso I’alto i propri ri-
cavi, che nel 2022 erano invece
scesi a 69 milioni.

«Dopo aver toccatoi11s mi-
lioni lo scorso anno - spiega il
presidente e amministratore
delegato Daryush Arabnia, alla
guida del gruppo dal 2020 -
pensiamo di superare nel 2024
quota 200 milioni di ricavi.
Trend positivo che ci fa mettere
alle spalle gli anni difficili che
abbiamo affrontato e che si col-
lega direttamente al portafoglio
delle commesse: al momento
siamo nella situazione diavere
ordini confermati per mezzo
miliardo di euro, il nostro mas-
simo storico».

Commesse tecnologiche che
I’azienda ottiene grazie alla pro-
gettazione diimpianti di tratta-
mento e verniciaturaperiveico-
1i, maxi-siti che possono supera-
re anche i gomila metri quadri,
in cui le scocche delle vetture
vengono prima trattate e protet-
te, infine verniciate.

«Le tecnologie che abbiamo
messo in campo - spiega I'im-
prenditore - si adattano in modo
particolare alle vetture elettri-
che, dove le scocche hanno ca-
ratteristiche geometriche leg-
germente diverse eifornidevo-
no adattarsi a questi cambia-
menti. Altro aspetto vincente ela
flessibilita, con impianti che
consentono di variare produzio-
ni e colori in modo molto rapido.
In questo settore siamo diventati
un punto di riferimento».

Risultati ottenuti spingendo
la leva della digitalizzazione e
sviluppando digital twin in gra-
dodiaccorciareitempidi mes-
saaterradegliimpiantiaccele-
rando il time to market dalla
progettazione all’assemblaggio
finale (il record di Geico ¢ 14
mesi) cosi come diverificare in
anticipo ogni caratteristica pri-
ma della realizzazione fisica
dell’infrastruttura che dovra
eseguire tutti le lavorazioni:
pre-trattamento, cataforesi, si-
gillature e smalto.

«Abbiamo una unita di 30 sof-
twaristi in Croazia e una decina
diingegneridisupportoinIndia
-racconta Arabnia - main gene-
rale facciamo tutto qui alle porte
di Milano, conlanostra squadra
di130 persone. Chevistiitassidi
crescita dovremo ampliare, arri-
vandoabreve a quota 160, inse-
rendo nuove figure tecniche».

Tra gli ultimi successi di mer-
cato spicca per Geicola commes-
saTesla perla gigafactory posi-
zionata a Berlino, maxi-impian-
to da somila metri quadri che &
in grado di trattare e verniciare
75 scocche ogni ora.

Ordine non isolato, perché
quasil’8o% delle commesse gia
acquisite dalla societariguarda
proprio le nuove linee elettri-
che dei vari gruppi globali. Che
spaziano da Mercedes a Por-
sche; da Ferrari a Bmw; da Stel-

lantis a Ford.

«L’ordine piu significativo
che abbiamo acquisito, 200 mi-
lioni di euro - aggiunge Arabnia
-, elegato ad unanuovalinea di
trattamento e verniciatura che
costruiremo negli Stati Uniti,
per un gruppo statunitense,
sempre per linee che realizzano
vetture a motorizzazione elet-
trica. Pero non ci fermiamo qui:
al momento abbiamo sul mer-
cato offerte in campo per un
valore totale di due miliardi di
euro, siamo presenti in molte
gare e fiduciosi che altri co-
struttori sceglieranno la nostra
tecnologia».

Altra direttiva di sviluppo &
quellalegata alla sostenibilita, a
partire dal Pardis Projectlancia-
to nel 20035, per arrivare a pro-
durre un impianto di verniciatu-
raazeroimpatto ambientale ri-
ducendo in parallelo i consumi
del 70%. La nuova sfida per il
2030 ¢ il sustainable paintshop,
ovvero la realizzazione di un
impianto sostenibile con un ap-
proccio circolare che sia auto-
sufficiente in termini energetici
€ a zero emissioni di CO2.

Piu volte premiata nella clas-
sifica Great Place to Work, Geico
lo scorso anno ha cambiato as-
setto proprietario, uscendo dal-
I’orbita del colosso giapponese
Taikisha per passare soito ii
controllo della finanziaria Ge-
cofin, guidata dal padre di
Daryush, Reza Arabnia, impren-
ditore iraniano trapiantato in
Italia che nel 2005 avevarileva-
to Geico dal gruppo Fiat. Rien-
trando cosi in possesso di
un’azienda che nasce ametade-
gli anni ’60, fondata dal padre
della moglie di Arabnia.
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6 L'ad Daryush Arabnia:
«Sul mercato offerte
per due miliardi,
ora in arrivo altre 30
assunzioni di tecnici»
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Il processo. Una fase del processo di verniciatura
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